INTERVIEW |

,, Wir wollten etwas Neues schaffen,
von dem die Branche profitiert*

Uber einen Mangel an Veranstaltungen kann die deutsche Wasserwirtschaft nicht klagen. Meist sind
sie auf wenige Themen fokussiert und laufen nach dem gleichen Schema ab. Einen neuen Weg, der
konsequent auf ein breites Spektrum setzt, haben jetzt der DVGW und weitere 12 Verbande, Unter-
nehmen und Institutionen aus der Wasserwirtschaft gemeinsam eingeschlagen. Erstmals wurde ein
Kongress ins Leben gerufen, wie es ihn in dieser Breite und Praxisndhe bisher noch nicht gab. Unter

dem Namen ,wat + WASSER BERLIN INTERNATIONAL® deckt er die gesamte Wertschdpfungskette

von der Wassergewinnung bis hin zur Abwasserentsorgung ab. Die DVGW energie | wasser-praxis

(ewp) befragte dazu Dr.-Ing. Walter Thielen, der als Vorsitzender des Programmkomitees die ganze

Entwicklung von Anfang an eng begleitet hat.

ewp: Die Entwicklung eines Kongresses
wie der ,wat + WASSER BERLIN INTER-
NATIONAL" erfolgte sicher nicht von heute
auf morgen. Wie ist es dazu gekommen?

Dr. Thielen: Die Wasserwirtschaft ist in
ihren Strukturen sehr heterogen hinsicht-
lich der GroBe der Unternehmen und
gleichzeitig stark regionalisiert. Das spie-
gelt sich auch héaufig in der Veranstal-
tungslandschaft wider. Da gibt es zwar
interessante Themen, aber der mit einem
Besuch verbundene Zeitverlust ist oft
groB. Anders ausgedrickt: Aufwand und
Ertrag stehen in einem ungtnstigen Ver-
haltnis. Hier haben wir mit unseren Uber-
legungen angesetzt und diskutiert, wie
man ein groBes Ganzes schaffen kann,
wo sich die Branche trifft, aktuellste The-

men behandelt werden und neue Produk-
te zu finden sind. Kurzum: eine Veranstal-
tung, wie es sie bisher in dieser Ausrich-
tung, mit dieser Vielfalt und diesem Nutz-
wert noch nicht gibt.

ewp: Wir heiBt hier ...?

Dr. Thielen: Wir heiBt in diesem Fall der
DVGW zusammen mit den Partnern im
Verein WASSER BERLIN e. V. Bereits seit
Jahren stehen wir in einem engen Kontakt,
nicht zuletzt Uber die wat, die schon mehr-
mals im Rahmen der WASSER BERLIN
veranstaltet wurde. Aus dieser Zusam-
menarbeit und einer sehr guten Kenntnis
der Branche kommt die Uberlegung, wie
man Gutes noch besser machen kann.
Leitgedanke war von Anfang an, einen

zentralen Kongress zu schaffen, der Ak-
tualitét, Themenvielfalt und neueste Tech-
nologien auf kirzestem Weg miteinander
verbindet. Daraus folgte die Erarbeitung ei-
nes Konzeptes sowie die Ansprache wei-
terer Partner.

ewp: Aber gleichzeitig eine Entscheidung
gegen die traditionelle wat.

Dr. Thielen: Keineswegs. Wir haben die
wat als etwas Bewahrtes und Erfolgreiches
in der neuen Kombination gestérkt. Dazu
war sicherlich ein wenig Mut notwendig.
Aber wenn man nicht bereit ist, neue Wege
zu gehen, tritt man auf der Stelle. Und wir
wollen etwas Neues schaffen. Etwas Neu-
es, von dem die Branche profitiert. Dabei
war uns klar, dass wir mit der wat den B>
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ersten Schritt machen mussten, um weite-
re Partner zu gewinnen. Im Ubrigen findet
die wat weiterhin alle zwei Jahre auBerhalb
der WASSER BERLIN statt.

ewp: Und wie ist es mit den Partnern ge-
laufen?

Dr. Thielen: Konstruktiv und kooperativ.
NatUrlich gab es anfangs einen groBen
Diskussionsprozess. Aber das ist bei
solch einem Projekt ganz normal. Denn
schlieBlich stand einiges auf dem Spiel.
Konkret die Sorge, mit den eigenen Vor-
stellungen und Aktivitaten ins Hintertreffen
zu geraten. Doch gerade hier erwies sich
die Zusammenarbeit als ausgesprochen
offen, engagiert und zielorientiert. Alle er-
kannten umgehend die Chancen, die der
neue Kongress mit sich bringt. Und es
wurde schnell deutlich, dass es zwischen
einer groBen und einer kleinen Ldsung
keinen Mittelweg gibt. Um die gesamte
Wertschopfungskette der Wasserwirt-
schaft abzudecken, mussten alle im Boot
sein. Deshalb noch einmal an dieser Stelle
mein ausdrtcklicher Dank an unsere Part-
ner. Ohne ihre Bereitschaft, sich aktiv ein-
zubringen, hatten wir die ,wat + WASSER
BERLIN INTERNATIONAL" nie realisieren
kénnen.

ewp: Gab es einen Masterplan fur die Um-
setzung?

Dr. Thielen: Die Umsetzung war im Prin-
zip einfach. Dabei wurde besonderer
Wert auf ein paritatisches Vorgehen ge-
legt. Das heiBt, alle hatten die gleiche Ge-
wichtung und das gleiche Mitsprache-

recht bei der Gestaltung der Inhalte und
des gemeinsamen Auftritts. Ein Vorgehen
auf Augenhéhe, das schnell nach auBen
hin deutlich wurde und mdgliche Vorbe-
halte ausrdumte.

ewp: Der neue Kongress ist in seiner Form
einmalig, und es gibt gute Grinde, ihn zu
besuchen. Braucht es da die Verbindung mit
der WASSER BERLIN INTERNATIONAL?

Dr. Thielen: Unser Ziel war und ist es, eine
Branchenplattform mit héchstem Nutz-
wert zu schaffen. Dazu gehort nach unse-
rer Einschétzung unbedingt die Verbin-
dung mit der fuhrenden Wasserfachmes-
se. Um ein Beispiel zu geben: Im Kongress
werden neue Technologien in der Wasser-
aufbereitung behandelt. Auf kurzem Wege
kann der Besucher anschlieBend in den
Messehallen bei den Herstellern weitere
Details erfahren und so alle erforderlichen
Informationen zusammentragen. Ein Pro-
zess, der durch ein Matching-System zu-
satzlich geférdert wird, in dem Kongress-
teilnehmer und Aussteller gezielt zueinan-
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der finden. Und ganz wichtig: Durch die
Kombination mit der WASSER BERLIN IN-
TERNATIONAL besitzen wir wie die Messe
Berlin ein starkes Alleinstellungsmerkmal
in der Wasserwirtschaft. Die Vorausset-
zung, um in einer zunehmend internatio-
nalen Branche weiter zu wachsen.

ewp: Die ,Feuertaufe” steht zwar noch be-
vor. Gibt es dennoch erste Erkenntnisse?

Dr. Thielen: Wir sind bisher bei Mitglie-
dern wie Branchenkollegen und Ausstel-
lern auf eine ausgesprochen positive Re-
sonanz gestoBen. Das Konzept, eine um-
fassende Plattform fur die Wasserwirt-
schaft am Standort Berlin zu schaffen,
scheint aufzugehen. Wenn sich die ersten
Erfahrungen bei der Veranstaltung im
kommenden Mai in konkreten Zahlen be-
statigen, durfte die ,wat + WASSER BER-
LIN INTERNATIONAL" im Zusammenspiel
mit der Messe Berlin beste Zukunftsper-
spektiven haben.

ewp: Vielen Dank fUr das Gesprach! [

Zukunftsorientierte Planungsleistung
fur Wasser, Abwasser, Energie
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